EIN HAUCH VON

ERNOST

SECRETS OF SUCCESS UNTERNEHMER

nHAMBURG

Galerist und Verlagskaufmann Jirgen Hunke hier
bei der Speakers Night im Radisson Blu, Hamburg.
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von Franziska Mansen

Dieser Mann ist ein wahrer
Individualist. Zu sehen ist
das deutlich: so tragt er
beispielsweise nur rot,
schwarz und weiB. Er
besitzt eine der grofiten
Buddha-Sammlungen
Deutschlands, ist Inhaber
der Hamburger Kammer-
spiele, Galerist und vor
allem eins - erfolgreicher
Unternehmer. Jiirgen Hunke
der Griinder und Erfinder
eines deutschen Spezial-
Vertriebs, der jungen
Leuten Altersvorsorge-
Produkte anbot. Zur Jahr-
tausendwende verkaufte
er das Unternehmen und
macht seitdem nur noch
das, was ihm Freude
bereitet.

ir treffen ihn im Block House,
o |l in der Nihe seiner Mikado-Ga-
L, lerie am Mittelweg. Er ist hier

Stammgast, kennt den Griinder und In-
haber Eugen Block gut. Seine Bestellung:
ein vegetarischer Teller mit Grillgemiise,
gediinstetem Spinat und einer Ofenkar-
toffel. Der 76-Jdhrige achtet sehr auf seine
Gesundheit: “Neulich fand man bei Tests
in der Charité in Berlin heraus, dass mein
korperliches Alter gerade einmal 48 Jahre

betrdgt.” Sein Geheimrezept neben einer
gesunden Erndhrung? ,lch stehe jeden
Morgen um fiinf Uhr auf, werde anschlie-
Bend zwei Stunden massiert und gehe in
die Dampfsauna.” Diese Kontinuitit bei-
zubehalten ist auch etwas, was er jungen
Menschen rit, die erfolgreich sein mdch-
ten:

~Nach Ritualen leben, mog-
lichst friih aufstehen und

das jeden Tag.”

Sofort fragt man sich, wie soll das im All-
tag gelingen? ,Bei Veranstaltungen bin ich
immer als Erster da, denn dann kann ich
auch als Erster gehen. Dadurch halte ich
meine Rituale immer ein”, sagt Hunke. Das
Wichtigste seien fiir ihn aber immer Ehr-
lichkeit und Gradlinigkeit. Diese beiden
Eigenschaften zdhlen zu den Stérken des
Unternehmers: ,Ich kann mich fiir Dinge
ehrlich begeistern und andere dann eben-
falls iliberzeugen.”

Hunke gestaltet sein Leben seit dem Jahr
2000 so, wie es ihm gefillt. Davor arbeitete
er 42 Jahre als selbstiindiger Unternehmer
in den Bereichen Marketing und Unterneh-
mensberatung. Was fiir ihn Erfolg bedeu-
tet? ,In erster Linie Unabhingigkeit!” Fir
ihn gehort zur steilen Karriere aber auch
eine gewisse Portion Gliick:

~Der richtige Zeitpunkt ent-
scheidet dariiber, ob man
Erfolg hat oder nicht”.

Als Kind, wollte er ,irgendetwas mit Sport“
machen: ,Sportreporter hitte mich inter-
essiert.” Stattdessen wurde er erfolgreicher
Unternehmer. Mit dem Sport hat es aber
trotzdem geklappt: Seine Leidenschaft
gehort dem HSV, den er als Prisident und
im Aufsichtsrat unterstiitzte.

Doch wie wurde eigentlich aus dem kleinen
Jungen aus Giitersloh ein erfolgreicher Un-
ternehmer? Nach der Schule wollte Jiirgen
Hunke zundchst nach Australien. Mit 18
Jahren war man damals noch nicht volljah-
rig, sondern erst mit 21, also brauchte er die
Erlaubnis seiner Eltern. ,Meine Mutter war
traurig, dass ich nach Australien wollte.
Das konnte ich natiirlich verstehen. Doch

ich wollte es unbedingt”, erinnert sich
Hunke. Letztendlich unterschrieben seine
Eltern die Einverstdndniserklarung und es
fehlten nur noch letzte Gesundheitschecks
im Auswanderungslager in Bremen. Kein so
schones Erlebnis:

+Ein Zahnarzt meinte, er
miisste mir einen Backen-
zahn ziehen. Sonst wiirde
ich nicht ausreisen konnen.

Das wollte ich nicht. Nach
liber einer Stunde Diskus-
sion, habe ich mich dann
gegen Australien entschie-
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Jiirgen Hunkes Weg fiihrte ihn dann statt
ans anderes Ende der Welt an eine Werbe-
fachschule in Hannover. Aber: ,Ich habe
nebenbei immer gearbeitet und schnell
gemerkt, dass mir auch das Verkaufen
liegt.” Also probierte er sein Talent erstmal
bei Markenprodukten aus. Mit Erfolg!

Diese Zeit und das Gelernte von der Werbe-
fachschule inspirierten Jiirgen Hunke. Mit
nur 26 Jahren entwickelte er seine Idee zur
Selbststidndigkeit: ,,An der Werbefachschu-
le habe ich gelernt, was einen Markenarti-
kel ausmacht. Ein Markenartikel zeichnet
sich dadurch aus, dass es kein Argument
gibt, es nicht zu kaufen und dass es das
beste Preis-/Leistungsverhiltnis hat”, er-
kldrt Hunke. Seine Idee: dieses Prinzip auf
Versicherungen tibertragen. 42 Jahre ist er
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mit der Zeus Vermittlungsgesellschaft mbH
selbststédndig, kurbelte den gesamten Ver-
sicherungsmarkt mit seinen Ideen an.

Am 31.12.1999 verkauft Jiirgen Hunke
sein Unternehmen: ,Damals verabschie-
dete ich mich bei einer grofRen Feier. Um
Mitternacht zauberte mich Hans Klok aus
dem Saal nach drauBen, wo ich in ein Auto
stieg und direkt zum Flughafen in Frank-
furt fuhr. Ich goénnte mir eine viermonatige
Auszeit auf Koh Samui.” ’

Seine Leidenschaft fiir den
asiatischen Kontinent ist
hicht zu iibersehen.

Egal, ob seine Mikado Galerien in Ham-
burg, Berlin und Timmendorf, das ,Haus
der Harmonie®, oder seine Wohnhéuser -
das asiatische Flair spiegelt sich {iberall
wider. Aktuell beschéftigt sich Hunke vor-
wiegend mit dem Import und Verkauf asia-
tischer Kunstwerke und dem Schreiben und
Verlegen von Biichern. Sein Wunsch fiir
die Zukunft? ,Niemand soll mehr hungern
miissen. Das sollte das Mindeste sein. Wer
mehr hat, sollte auch mehr geben und das
in allen Bereichen.” Sein Antrieb, jeden Tag
neue Ziele in Angriff zu nehmen, ist die
pure Liebe am Leben: ,Ich mdchte noch ein
bisschen leben und meine Kinder, Enkel-
kinder und Freunde weiterhin sehen. Und
noch ein bisschen verreisen.” In Asien gibt
es schliefSlich noch so viele wunderbare
Flecken zu entdecken ... =



